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Первый региональный Бизнес-Форум

Антикризисные стратегии бизнеса
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2 декабря 2008 г. 
Приглашаем Вас принять участие в
ПЕРВОМ РЕГИОНАЛЬНОМ БИЗНЕС-ФОРУМЕ 
АНТИКРИЗИСНЫЕ СТРАТЕГИИ БИЗНЕСА 
Если человек падает с восьмидесятого этажа, то пока он пролетает первые семьдесят девять, он может искренне думать, что научился летать. Последние годы убедили российских предпринимателей, что они умеют летать. Теперь нас ждет жестокое столкновение с реальностью, имя которому – «кризис». Как выжить компаниям в сложившейся ситуации? Сокращать издержки, рисковать масштабом бизнеса или просто ждать? В рамках однодневного форума 4 ведущих российских консультанта рассмотрят основные маркетинговые, сбытовые, финансовые и мотивационные стратегии, ориентированные на антикризисное управление организацией. Участники смогут получить ответы на ключевые вопросы управления в период перемен в рамках брифинга консультантов, а также  индивидуально проконсультироваться по вопросам своего бизнеса.

ВЕДУЩИЕ КОНСУЛЬТАНТЫ МОСКВЫ

О ВЫЖИВАНИИ БИЗНЕСА В ЭПОХУ ПЕРЕМЕН
Целевая аудитория: 

Владельцы малого и среднего бизнеса, управляющие директора, руководители маркетинговых и финансовых подразделений компаний, руководители коммерческих департаментов, специалисты HR-отделов.

Программа бизнес-форума:
1. АНТИКРИЗИСНОЕ УПРАВЛЕНИЕ МАРКЕТИНГОМ ПРЕДПРИЯТИЯ

Инструкция оптимизации издержек и повышения эффективности

· Какие стратегии и как работают на разных рынках
· Какую стратегию выбрать и чего от нее ждать
· Как сделать «полный вперед», и что для этого нужно
· Выберем стратегию и подберем инструмент для антикризисного маркетинга
Спикер - Григорий Трусов
Ведущий российский консультант по маркетингу, президент консалтинговой компании «Контакт-Эксперт». Автор бестселлера «Сами придут, сами купят» (издательство «Эксмо», 2007), лучшая бизнес-книга по маркетингу 2007 года. Лучший бизнес-тренер по маркетингу 2007 по версии журнала «Маркетинг Менеджмент».

2. УПРАВЛЕНИЕ СТИМУЛИРОВАНИЕМ СБЫТА ПОСРЕДСТВОМ МАРКЕТИНГОВЫХ КОММУНИКАЦИЙ В УСЛОВИЯХ КРИЗИСА: пошаговая инструкция

· Какие цели маркетинговых коммуникаций достижимы в кризисной ситуации: увеличить или сохранить долю рынка

· Как строить взаимоотношения маркетингового и коммерческого подразделений бизнеса для стимулирования сбыта в кризисе

· Оптимизируем систему продвижения: какие ресурсы подключать и как контролировать эффективность

· Выберем инструмент эффективного рекламного стимулирования сбыта, обсудим классические ошибки менеджмента в системе маркетинговых коммуникаций.

Спикер - Наталья Самойлова

Бизнес-тренер, консультант по вопросам рекламы, брэндинга, операционного и стратегического маркетинга ряда крупных промышленных, инвестиционных и сервисных компаний. По исследованиям журнала "Маркетинг и менеджмент" 2007 года вошла в десятку лучших тренеров по маркетингу России, признана лучшим консультантом в области маркетинговых коммуникаций 2007 года. 
3. ФИНАНСОВЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ КОМПАНИИ В ПЕРИОД КРИЗИСА

Стратегия оптимизации финансовых ошибок предприятия

· Как  выбрать наиболее подходящий  канал продвижения, и какие лучше использовать информационные носители («сказать, показать, дать или ограничить доступ»).

· Влияние кризиса на принятие решений по распределению финансов. Центры финансовой ответственности и состыковка процессов при реализации программ продвижения (синхронизация, диспетчеризация, отчетность). 

· Как изменяется   функционал сотрудников при реализации программы продвижения (искажения, инверсии, недобросовестность) в период кризиса и  какие «химеры» окружают собственника бизнеса.

Спикер - Римма Ходус
Практикующий специалист в области операционного менеджмента и антикризисного управления проектами. Производит комплексный анализ и аудит структуры компаний, бизнес-процессов и регламентов, а также целого перечня других аспектов  коммерческой деятельности предприятий с целью оптимизации деятельности компаний -  сокращения финансовых и нематериальных издержек.  

4. АНТИКРИЗИСНОЕ УПРАВЛЕНИЕ ПЕРСОНАЛОМ:
инструкция к мотивации и минимизации организационных издержек
УВОЛЬНЯТЬ ИЛИ УБЕРЕЧЬ
· Основные инструменты управления компанией в период кризиса
· Как определить без кого компания будет функционировать в нормальном режиме, а без кого нет
· Кризис, как ресурс для эффективной деятельности компании
Спикер - Игорь Романов

Ведущий консультант и управляющий партнер консалтинговой компании «Контакт-Эксперт». Кандидат психологических наук, бизнес-тренер, коуч. Автор-разработчик тренинговых программ в области повышения эффективности работы персонала. Разработчик концепции управления внутренней средой организации на основе контроля субъективной реальности организации. Автор более 37 научных и научно-методических работ в области организационного развития и корпоративного обучения, психологии рекламы, политического консалтинга. 
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________
УСЛОВИЯ УЧАСТИЯ ДЛЯ ПАРТНЕРОВ:

Партнеру предоставляются следующие возможности:

· стол в холле для размещения рекламной продукции; 

· флаг или банер в конференц-зале; 

· рекламные материалы в папке участника бизнес-форума; 

· публикация логотипа партнера на всех информационных стендах и во всех материалах бизнес-форума; 

Стоимость размещения рекламной продукции на бизнес-форуме: 12000 рублей 

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________
УСЛОВИЯ УЧАСТИЯ В БИЗНЕС-ФОРУМЕ:

1. Место проведения: г.Ижевск, гостиница Park inn
2. Продолжительность: 6 часов (9.00-15.00)
3. Формат проведения: 4 выступления московских консультантов и ответы на вопросы участников.

4. Каждый участник получает методические материалы по бизнес-форуму с антикризисными алгоритмами по ведению бизнеса.

5. Стоимость участия в бизнес-форуме: 6000 рублей
6. Скидки:

- при участии 2-х человек от компании – 5%

- при участии 3-х человек от компании – 7%

- при участии 4-х человек и более от компании – 15%

Более подробная информация на сайте: www.ms-rost.ru
Заявки на участие принимаются до 20 ноября 2008 г. 
по тел.: 8(3412)513-330, 724-549, 900-321, 900-323
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Партнеры бизнес-форума:                                               Информационный партнер: 
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ООО "Школа менеджеров "Рост" г.Ижевск, ул.Свободы, 173, офис 908
Тел/Факс: +7(3412) 513-330, 724-549, 900-321, 900-323,  rost@ms.izhnet.ru,  www.ms-rost.ru
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